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RESUMEN DE
LA EMPRESA

Empresa de confeccion textil masculina en
Bogota D.C.
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RESUMEN DEL
PROYECTO

Venta de empresa de confeccion textil,
especialista en fabricacion de productos
para hombre ubicada en Bogota D.C. -
Colombia.

Compahia con mas de 35 anos de
experiencia en el mercado de Ia
confeccion textil en Colombia, con
INngresos anuales superiores a los 3 mil

Mmillones de pesos, aproximadamente.
800 mil dolares.
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OBJETIVOS Y METAS

Su objeto social la fabricacion de prendas de vestir
b \ masculinas a partir de una altisima calidad tanto en
\ W mMateriales como en acabados.
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El mercado global de menswear se encuentra entre los 457 mil
y los 595 mil millones de dodlares. Proyectan un crecimiento
anual estimado del 3 al 5% en el mediano plazo. El segmento

formal / trajes global suele estimarse en torno a USD 15-20
billones. DATA

En Colombia, durante el 2024 las exportaciones de Fuente: Inexmoda

confecciones colombianas alcanzaron cerca de USD 5104 - , .
. xportacion Productos Textiles y Materias Primas
millones FOB. iy S259B

Durante el 2025 las cifras de recuperacion del sector son
evidentes, segun lo extractado de “Sectorial”

INDICE DE PRODUCCION TEXTIL INDICEDE PRODUCCION PRENDAS DE
VLSTIR
—— Ene-jul 2025 2024 Ene- jul 2025
97,9 96,6 116.9 120,4
¥ -5 * 2 & -2« € Destinos
® México
~ EXPORTACIONES PRODUCTOS TEXTILES | | EXPORTACIONES DE PRENDASDE VESTIR a Estados Unido
2024 Ene-jul 2025 2024 Ene-jul 2025 S
Us$2130 US$116,0 US$5106 Us$302.2 Bras
Millones Millones Millones Millones Costa Rica
- IMPORTACIONESPRODUCTOSTEXTILES | | IMPORTACIONES DE PRENDAS DE VESTIR | i
2024 Ene-jun2025 2024 Ene-jun 2025 . o
US$1638 Us$904.2 US$686,3 Us$3383 » U
Millones Millones Millones Millones
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CARLOS NIETO

Marca colombiana de

moda masculina premium
con Mas de cuatro décadas
en el mercado. Se posiciona
en el segmento
formal/sastreria con
enfoque en estilo europeo,
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ARTURO CALLE

Se distingue por una red
amplia de tiendas fisicas,
oferta de trajes y lineas
para toda la familia,
iIntegracion  vertical en

confeccidon y una estrategia
omnicanal.

COMPETENCIA
DIRECTA

Las caracteristicas principales de los
competidores de la empresa son..

GINO PASSCALLI

Moda masculina creada en
1979. Nacié enfocada en
hombre y con el tiempo
amplio lineas (incluye
colecciones femeninas vy
juvenil bajo marcas
asociadas). Tiene presencia
regional en Colombia
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El publico que atiende la compania se
centra principalmente en los canales B2B y
B2C; en el primero ofrece asesorias
personalizadas para disenos a medida, en
el segundo elabora maquilas a uno de los
Jugadores mas importantes del mercado
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PUBLICO
OBJETIVO

Cuenta con un punto de venta estratégico, en
uno de los centros comerciales de Bogota D.C.
con mayor afluencia y de nivel socio
econdmico alto.
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INGRESOS =
ANUALES

El comportamiento en cifras
expresadas en millones de
pesos colombianos de los
ultimos tres anos, se
relaciona a continuacion.

2500

2000

1500

1000

500

2022 2025 2024

FINANCE




Los activos de mayor relevancia son:

Activos Relevantes

Flujo de caja de la compania
Maquinaria de produccion
Equipos de cOmputo vy licencias
Mueblesy enseres

Venta opcional edificacion de la
planta o si se prefiere alquiler a
largo plazo

R

Aspectos Relevantes

e Toda la maquinaria es
propia

e Presencia fisica de alto
Impacto en local de centro
comercial de alto nivel

e Produccidn en Bogota
DLQ&.
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Ventajas Competitivas

e Diferenciacion por
calidad +
personalizacion

e Posicionamiento
premium

e Marca con legado

e Camiseros de tradicion




STAKEHOLDERS

Clientes

Sus principales clientes
se encuentran en la
maquila de camisas, y
en el canal B2C

Empleados

La compania cuenta
con una planta de
personal de 34
empleados distribuidos
en produccion,
comercial y
administrativos

FINANCE GROUP

Proveedores

Su red de apoyo se
compone
principalmente por
proveedores del
exterior



Si tiene alguna pregunta, péngase
en contacto con:

Javier Cardenas L.

QO 57 (322) 8226440
© javiercardenas@financegroup.com.co

www.financegroup.com.co
© Bogota D.C. - Colombia
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